
STARKER FOKUS:  
Auf welche Idee  
fokussiere ich mich?

RELEVANZ ZEIGEN:  
Inwiefern ist die Idee interessant  
für die Zuhörenden?

Was ist die HERAUSRAGENDE FRAGE aus Sicht der Zuhörenden?

Was ist die ANTWORT darauf – in Form eines Versprechens,  
eines Angebots oder einer Chance?

STRUKTUR: Welcher Begriff / welches Bild 
eignet sich als Gliederung?

DIE FÜNF FINGER FORMEL

Beispiel für einen Vortrag

Praxisbeispiele zur Anwendung der Fünf-Finger-Formel im Business-Kontext findest du unter:  

baertigerwolf.de/5Finger

Mehr Kooperation wagen, 

weil alle davon profitieren.

Keiner weiß mehr alles. Keiner kann mehr al-

les. Früher war der Chef der Chef, weil er alles 

wusste. Heute erklärt der Azubi dem Chef, wie 

sein iPad funktioniert. In einer komplexen Welt 

sind wir darauf angewiesen, unser Wissen und 

Können miteinander zu teilen. 

Wenn ich mein Wissen und Können teile, 

verliere ich dann nicht etwas?

Wenn wir unser Wissen und Können miteinander teilen, 

verlieren wir nichts. Wir gewinnen etwas.   

		  Durch Kooperation haben wir 
		  einem zweifachen Gewinn:
	   1. Ich gewinne etwas, weil die andere 

	   Person etwas hat, das ich nicht habe.  

  2. Ich gewinne etwas, weil ich entdecken kann,  

  dass wir etwas gemeinsam haben. 

Mit einem Bild: 
Kooperation ist ein Geschenk 
1. Das Geschenk der Andersartigkeit  

2. Das Geschenk der Gemeinsamkeit

Kooperation


